КАКОВЫ АЛЬТЕРНАТИВЫ ФРАНЧАЙЗИНГУ?
В дополнение к франчайзингу есть два других популярных метода, с помощью которых компании расширяют свой рынок и каналы сбыта: 
[bookmark: _GoBack]ДИСТРИБЬЮТОРНАЯ ФИРМА. Здесь дистрибьютор обычно: 
· имеет договорные отношения с поставщиком;
· покупает у поставщика оптом и продает в меньших количествах; 
· знаком с местными рынками и клиентами;
· может вести бизнес со многими компаниями, а не только с поставщиком/производителем; 
· не может получить обусловленную договором поддержку и обучение от поставщика/производителя как, например, франчайзи.
Организация работы дистрибьютора и франчайзи имеет некоторые сходства, и наоборот. Франчайзи, которому предоставлена огромная свобода действий в управлении бизнесом, может иметь сходство с независимым дистрибьютором. Дистрибьютора может контролировать поставщик/производитель и тогда он напоминает франчайзи. 
Некоторые популярные дистрибьюторные фирмы: 
· Amyway 
· Coloe Me Beautiful Cosmetics
· Mountain Life Spring Water
· Knorr Soup Vendor 
· Campbell's Soup Vending Machines
ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ 
Лицензирование, с другой стороны, предоставляет лицензиату возможность платить за права использовать определенную торговую марку. В отличие от франшиз, где франчайзер существенно контролирует производимые франчайзи действия, лицензиары, главным образом, заинтересованы в получении лицензионной платы и контролировании использования лицензии, а не влиянии на ход бизнеса. Для проверки www.licensing.org. 
Некоторые популярные лицензиары:  
· Netscape Communications 
· Apple Computer 
· Canon Inc.  
· Woolmark  

